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LA COMPETITIVIDAD SECTORIAL
DE LA INDUSTRIA ESPANOLA”

Introduccién

El objetivo de este articulo es evaluar la competitividad de |os distintos sectores que
componen la industria manufacturera espafiola. Para €llo, y a partir de una definicion
concreta de competitividad sectorial en la industria, se presentan y analizan una serie de
indicadores sobre los resultados alcanzados por cada sector en términos de participacion en
los mercados, intercambios con €l exterior y generacion de rentas.

La entrada de Espaia en la CE supuso € inicio de un intenso proceso de apertura al
exterior, con la eliminacion de diversas barreras a comercio transfronterizo. Al propio
tiempo, en 1985-1986 se inici6 un periodo de fuerte expansion econdmica, caracterizado por
una demanda interna que crecia a tasas muy altas y por una combinacion de politicas
macroecondmicas que ocasiond una prolongada apreciacion de |a peseta.

Como resultado de este conjunto de factores se generé en la economia espafiola un
desequilibrio exterior significativo, con un saldo negativo de la balanza por cuenta corriente
gue en 1990 suponiaya el 3,2% del PIB. Un gran protagonista de este fuerte deterioro de los
intercambios con el exterior fue e sector manufacturero, para € que e saldo comercial
empeor0 significativamente alo largo de los afios de la expansion.

En términos de politica econdémica es muy importante tratar de determinar las causas del
fuerte déficit exterior de la industria manufacturera espafiola. Es decir, en qué medida el
déficit es atribuible a fuerte proceso de desproteccion vivido desde 1986, a factores
macroecondmicos (como la sobrevaloracion de la peseta o la fuerte demanda interna) o a un
deterioro de la competitividad de base de los sectores industriales espafioles. El hecho de que
la desaceleracion de la demanda interna en el periodo 1990-1992 no haya aminorado
sustancialmente e desequilibrio puede ser indicativo de que las causas del mismo son
microeconodmicas, y de que el andisis debe centrarse en la problematica de los sectores
industriales.

Este es el enfoque gque se adopta en este estudio. El trabajo no trata tanto de diagnosticar
los factores que determinan la evolucion de la competitividad en los distintos sectores (véase
al respecto Gual, Torrents y Vives, 1992), sino de cuantificar a nivel de sectores industriales
concretos los cambios en la posicion competitiva, definiéndola de un modo apropiado y
controlando, al menos parcialmente, por factores macroeconémicos'.

* Este estudio ha sido financiado por |a Cétedra Nissan de Estrategia I nternacional del I1ESE, cuyo titular es el
profesor Eduard Ballarin. Los autores desean agradecer el apoyo recibido.

! Esto hasido asi para el caso de la expansion de los mercados, pero no parala apreciacion de la peseta. La
devaluacion de la peseta en 1992 puede proporcionar € experimento natural que permita contrastar €l papel del
tipo de cambio en el desequilibrio exterior del sector manufacturero.



Del andlisis que se ha efectuado a nivel sectoria se desprende que para la mayoria de los
sectores industriales (representando aproximadamente un 70% del VAB manufacturero) el
fuerte shock negativo que ha supuesto la integracion en Europa, con la consiguiente pérdida
de presencia en € mercado interior, no ha sido compensado por un estimulo competitivo en
el sector nacional y la correspondiente expansion en los mercados de exportacion.

L a competitividad sectorial delaindustria espafiola: definicion y esquema conceptual

Refiriéndonos a un sector industrial concreto de un determinado pais, definimos la
competitividad como la capacidad de dicho sector para aumentar en condiciones de libre
competencia su participacion en los mercados interior y exterior, a la vez que mantiene un
crecimiento satisfactorio de las rentas reales generadas por su actividad (véase Cohen et al.,
1984).

Esta nocion de competitividad va més alla de la simple competitividad en precios o costes
(salariales). La competitividad industrial es un concepto que debe incluir no solo los costes y
los precios relativos (incluyendo €l tipo de cambio), sino también aguel conjunto de atributos
de los productos distintos de los precios que determinan la capacidad de las empresas de
mantener 0 aumentar sus cuotas de mercado.

Naturalmente, cuando existan distorsiones a libre flujo de los productos (aranceles y otros
gravamenes sobre el comercio exterior, cupos y barreras técnicas al comercio), éstas deberan
tenerse en cuentaen € andlisis de competitividad.

Un primer paso para analizar la competitividad de los sectores industriales esparioles se
puede llevar a cabo recopilando los resultados obtenidos por cada sector en términos de
variacién de las cuotas de mercado. En definitiva, argumentaremos que un determinado sector
industria espariol es competitivo S consigue aumentar su cuota de participacion en los mercados,
es decir, cuando sus productos compiten con éxito en los mercados frente a los productos de
los competidores.

La participacion en los mercados la medimos y analizamos distinguiendo entre el mercado
interior espafiol y los mercados de exportacién. En ambos, |os productos esparioles compiten
con productos extranjeros. Sin embargo, las condiciones en las que esa competencia tiene
lugar son o pueden ser diferentes; y por supuesto, los resultados alcanzados por los sectores
espanoles, en términos de (variacion de) la participacion pueden diferir entre mercados.

Segun la anterior definicién de competitividad, es preciso complementar los datos de
cuota de mercado con un andlisis de la evolucion de las rentas reales que perciben los
factores que intervienen en la produccién: la remuneracion del factor trabajo y 1a rentabilidad
de los recursos invertidos en la actividad. La ganancia de cuota de mercado obtenida a costa
de una reduccién en la retribucion de los recursos humanos y de capital invertidos en la
actividad, no es—sin lugar a dudas— una muestra de mejora en la competitividad de un sector.

Con frecuencia se han utilizado indicadores de competitividad basados en los resultados
comerciales obtenidos por los distintos sectores, como por ejemplo la evolucién del saldo
comercial ponderado (SCP, definido como exportaciones menos importaciones dividido entre
la suma de exportaciones e importaciones) o la tasa de cobertura (exportaciones dividido
entre importaciones). Sin embargo, la variaciéon en el SCP o en la tasa de cobertura a nivel
sectorial no es un buen indicador de competitividad. En primer lugar, porque la evolucién de
este indicador depende en gran medida de las diferencias en los ritmos de expansion entre los
mercados interior y exterior. Ademas, como veremos posteriormente, que se produzca una
mejora en el SCP no implica necesariamente que aumente la participacion en los mercados.
En segundo lugar, porque a haberse producido en Espafia durante el periodo analizado un
proceso de desarme arancelario asimétrico, los flujos de exportacion e importacién se
encuentran sesgados por € nivel inicia de la proteccion y € ritmo de reduccion de las
barreras arancelarias.



La posicion delos sectoresindustriales espafioles en 1985

Antes de entrar en € andisis de los resultados obtenidos por los sectores industriales
esparioles en los mercados interior y exterior entre 1985 y 1989-1990, es conveniente examinar
lasituacion de cada uno de ellos en é momento inicia (con anterioridad ala entrada de Espafia
en laComunidad Europeay d inicio del proceso de reduccion de la proteccion arancelariay no
arancelaria). En particular, es especialmente relevante el examen de la situacién en términos
del grado de exposicion ala competencia exterior (grado de apertura, relativay absoluta) y de
la posicion comercia inicial (sectores con comercio exterior excedentario o deficitario),
puesto que € impacto del desarme arancelario puede ser muy distinto en funcion de la
situacion de partida de cada sector.

Examinaremos en primer lugar cudl era el grado de apertura respecto a exterior de los
distintos sectores (para el detalle sobre las fuentes de informacion, la desagregacion sectorial
utilizada y las correspondencias con las clasificaciones industriales y de comercio habituales
se pueden consultar € Apéndicey los Anexos).

Para ello construimos dos indicadores de apertura relativa, en 1os que se compara Espaia
con €l agregado EUR12 (formado por |os doce actuales miembros de la Comunidad Europea,
CE). Estos indicadores son el porcentaje relativo de produccion destinada a la exportacion,
(X/P)I(x/p), y € porcentge relativo de consumo aparente cubierto por las importaciones,
(M/CA)/(m/ca), donde:

X:  exportaciones espafiolas en 1985.

M:  importaciones espafiolas en 1985.

CA: consumo aparente (definido como produccion menos exportaci ones mas importaciones)

en Esparia en 1985.

exportaciones de EUR12 en 1988.

m:  importaciones de EUR12 en 1988.

ca consumo aparente (definido como produccién menos exportaciones mas importaci ones)
en EUR12 en 1988.

X

El Cuadro 1 ofrece los datos de estas variables. Se observa que e grado de apertura, en
cualquiera de las dos dimensiones que se tome, era inferior en Espana que en EUR12 para
précticamente la totalidad de los sectores industriales. La industria espafiola se encontraba
escasamente abierta al exterior en 1985, aun a pesar de los avances que se habian logrado en
los afos inmediatamente anteriores (en los que las exportaciones se habian expandido como
respuesta a la atonia del mercado interior).

El grupo de “sectores cerrado” (grupo 4 en el Cuadro 1, que tal vez habria que denominar
“muy cerrados’) estd formado por los que tenian un M/CA relativo inferior a 0,2 (que por 1o
genera coincide con un X/P relativo también bajo) més los sectores 33, 34, 45 y 47, que
contaban con un X/P relativo muy pequefio.

Se observa igualmente que estos sectores con menor grado de apertura relativa son
también los que presentaban una menor apertura absoluta (salvo los casos de “calzado” y
“vinoy sidrerid’).

De esta manera se identifican 25 sectores que presentaban un grado de apertura realmente
reducido. Para determinar si ello significa que se trataba de sectores escasamente expuestos a
la competencia exterior, es preciso examinar ssimultaneamente el grado de apertura relativa'y
lainformacion sobre proteccion arancelariay no arancelaria.

A titulo de giemplo, se puede considerar el caso del sector del vino. Se trata de un sector
en el que la penetracion relativa de |as importaciones era muy baja. ¢Quiere ello decir que se
trataba de un sector que estaba poco expuesto a la competencia exterior? O, por € contrario,



¢se trata de un indicador que muestra que e sector vitivinicola espafiol competia
exﬂosamente con €l vino extranjero en el mercado espafiol? Un andlisis de los datos de
proteccion® muestra que, de hecho, se trataba de un sector que gozaba de amplia proteccion.

Esta es la situacion (con la excepcién de los sectores del cuero y de la industria de la
madera) de la gran mayoria de los 25 sectores que hemos identificado como cerrados
respecto a exterior; sectores en los que fundamentalmente por razones de proteccion
arancelaria el comercio exterior era escasamente significativo.

Los sectores no incluidos en € grupo de “cerrados’ no tenian un grado de aperturarelativa
tan bajo, aungque de hecho, en la gran mayoria de los casos los indicadores de apertura son
menores que uno. Sin embargo, podrian ser calificados como sectores en los que €l comercio
exterior era ya significativo y que, por tanto, se encontraban, a menos parcialmente, abiertos
alacompetencia exterior.

El conjunto de sectores ya abiertos al comercio internacional se dividiran en este estudio
en tres grupos segun su posicion comercia inicial (medida a través de la tasa de cobertura de
los afios 1984-1985). Las agrupaciones que se obtienen (véase Cuadro 1) son las siguientes:
grupo 1, de sectores importadores, con tasa de cobertura inferior a 0,8; grupo 2, de sectores
con comercio exterior equilibrado, con tasa de cobertura entre 0,8 y 1,8; y, finalmente, grupo
3, de sectores exportadores, con tasa de cobertura superior a 1,8.

Esta agrupacion tiene una justificacion doble. En primer lugar, resultard de interés ver cudl
ha sido el comportamiento diferencial de cada uno de estos cuatro grupos en los indicadores
de competitividad que se elaboraran. Ello puede permitir analizar si han sido los sectores en
los que inicidmente Espafia presentaba ventaja comparativa 1os que mejor o peor han
evolucionado, y cud ha sido e comportamiento de los sectores iniciamente aislados del
comercio exterior.

Por otro lado, partir de esta clasificacion inicia facilitara la exposicion en € andlisis
posterior de los indicadores de competitividad, puesto que se tomardn grupos de sectores mas
reducidos y més homogéneos en cuanto a su situacion comercid inicial.

L os resultados obtenidos en el mercado interior espafiol, 1985-1989

En este apartado se presentan los resultados obtenidos por los distintos sectores
industriales esparioles en € propio mercado interior espafiol, en términos de la variacion en la
cuota de mercado entre 1985 y 1989 (Ultimo afio para el que se dispone de informacién).

La cuota en e mercado interior se define como €l porcentaje que representa la produccion
espanola destinada al mercado espafiol sobre el consumo aparente en este mercado.

Es decir, paraé ano t: CMI; = (P-X)J/(P-X+M);
donde:

(P-X)i: ventas espafiolas en e mercado interior (produccion menos exportaciones) y
(P-X+M), = CA;, produccion menos exportaciones mas importaciones, o el consumo aparente
en el mercado interior.

Nuestro andlisis se centrard en la variacion de la cuota de mercado interior que definimos
como sigue:

CMI = CMIgy/CMlgs

Es sencillo comprobar que

2 Véase a respecto Melo y Monés (1982).



CMI = ((P—X) 89/(P-X+M) 89)/((P-X) 85/(P-X+M) 85) =
= ((P-X)so/ (P-X)gs)/((P-X+M)go/ (P-X+M)gs) = (P-X)/CA

donde P-X es la variacion de las ventas espafiolas en e mercado interior y CA la variacion
del consumo aparente en el mercado interior (M serialavariacion en lasimportaciones).

La variacion en la cuota de mercado interior constituye nuestro primer indicador de
competitividad. Su interpretacion es sencilla. Cuanto més alto sea el valor de esta variacion,
mas competitivo ha sido €l sector. Un valor superior a uno indica que el sector ha ganado
cuota de mercado; y s esinferior auno, una pérdida de cuota.

En e Cuadro 2 se muestra el valor de este indicador paralos distintos sectores mdustrlales
espanol&e Los sectores se agrupan en cuatro categorias en funcién de la magnitud® de la
variacion (CMI):

GrupoA: CMI >1,10
GrupoB: 1,00<CMI <1,10
GrupoC: 0,90<CMI < 1,00
GrupoD: CMI <0,90

La mayor parte de los sectores industriales espafioles perdieron cuota en € mercado
interior durante el periodo analizado. En concreto, 53 de los 65 sectores para los que se
dispone de informacion vieron disminuir su participacion en beneficio de las importaciones.

En automocion, maguinariay material electronico, maguinariaindustrial y quimica bésica,
que por si solos suponen casi € 25% de laindustria, 1a pérdida de mercado hasido entre el 13
y e 25%. Como era de prever, las principaes pérdidas (superiores a 25%) tienen lugar en los
sectores artificid mente cerrados, pero también han ocurrido en sectores més abiertos en los que
operan empresas multinacionales y en los que |os productos son esencia mente commodities.

Estos pobres resultados son, en principio, la manifestacion de niveles de competitividad
insatisfactorios en un buen nimero de sectores industriales, que no han podido defender su
posicion en el mercado interior durante los afios de apertura exterior de la economia 'y de
eliminacion de barreras al comercio tras laincorporacién ala CE.

Durante el periodo analizado (1985-1989), Espafia experimentd un intenso proceso de
recuperacion econoémica, con una demanda interna que crecia a tasas superiores a las de los
paises de nuestro entorno. Esta fuerte expansion de la demanda también afect6 al sector
industrial. Es razonable argumentar que con un mercado muy expansivo es mas facil que las
importaciones ganen participacion a costa de la produccién interior en la medida que el
aumento de la capacidad de produccion interior no haya podido satisfacer la creciente
demanda

Pero este factor de crecimiento del mercado interior no ha tenido lugar en todos los
sectores nacionales. En algunos, el crecimiento ha sido lento e incluso negativo. Por este
motivo tiene interés complementar el indicador de variacion en la cuota de mercado interior
en funcion del ritmo de expansion del mercado (medido mediante la variacion de consumo
aparente). En este sentido, puede interpretarse que cuanto menor (mayor) es el ritmo a que
crece el mercado, més (menos) negativo es un indicador de variacion de cuota de mercado
menor que uno, y menos (Mas) positivo es un indicador mayor que uno.

% Todas las variables del Cuadro 2 estan medidas en pesetas y a precios del afio corriente. Se trata, por tanto, de
variaciones en la cuota de mercado en términos nominales. Ello no supone un gran inconveniente en la medida
en que, parael periodo analizado, se registra una elevada estabilidad de | os tipos de cambio entre Espafiay los
paises de la CE.



Con fines basicamente ilustrativos, el Cuadro 2 incluye una clasificacion de los sectores
en ocho categorias en atencion tanto a su CMI como a ritmo de expansion del mercado
interior. Las categorias A, B, C y D, definidas en base a CMI, llevan asociado un uno s €l
mercado tiene un comportamiento expansivo superior ala media, y un dos s esinferior ala
media. Los resultados mas positivos corresponden a los sectores de la categoria Al, y los més
negativos, alosdelaD2.

L os resultados obtenidos en los mer cados de expor taciones, 1985-1990

Al igua que en e mercado interior, los resultados en los mercados exteriores se miden en
base ala variacion en la cuota de mercado, en este caso entre 1985 y 1990 (ultimo afio para el
gue disponemos de lainformacién comunitaria).

Estrictamente, la variacion en la cuota de mercado exterior se definiria como:
CME = CMEgy/CMEgs = (Xoo/ (X g90+X90))/(Xgs/(Xgs+Xs5)) =
= (Xoo/Xg5)/((X90*X%90)/ (X g5+Xs5)) = X/(X+X)
0 bien,
CME = CMEgy/CMEsgs = (Xoo/XTo0)/(Xes/X Tgs) = (Xoo/ Xes)/ (X Te0)/(XTgs)) = XIXT
donde:
CME;: cuota de mercado exterior en €l afio t
CME: variacion de la cuota de mercado exterior
Xi: ventas espafiolas en el mercado exterior (exportaciones) en el afio t
X: variacion de | as ventas espariolas en €l mercado exterior
X¢. ventas extranjeras en el mercado exterior en el afio t
X: variacion en las ventas extranjeras en el mercado exterior
XTi = X¢+X¢: ventas totales en el mercado exterior en el afio t

XT: variacion de las ventas totales en el mercado exterior

Sin embargo, € cdculo de CME se enfrenta con el problema de la no disponibilidad de
datos sobre la variable x (y por tanto XT) en sentido estricto (ventas no espafiolas en los
mercados exteriores). No obstante, puesto que la variable que realmente necesitamos es XT,
una aproximacion vdéida de la misma viene dada por la variaciéon de las ventas
transfronterizas que afectan a paises de la CE (esto es, la variacion de las exportaciones que
tienen por origen y/o destino un pais de la CE* —salvo precisamente las que tienen por destino
Espaiia-). Para esta variable si existe informacion disponible a nivel de desagregacion
sectorial aqui utilizado y para el periodo 1985-1990.

Esta aproximacion es efectivamente buena en la medida que las ventas mundiales hayan
crecido a mismo ritmo gue las exportaciones con origen y/o destino en paises de la CE
(incluyendo las exportaci ones espafiol as).

* Incluimos los 12 paises actuales de la CE, excepto Portugal.



Aun s este supuesto no se cumpliese, € indicador CME sigue siendo relevante y
significativo: mide e crecimiento de las exportaciones espafiolas en relacion a crecimiento
de una parte muy significativa cuantitativa y cualitativamente del comercio mundial
(precisamente el comercio que afecta a nuestros principal es competidores y socios).

De nuevo la interpretacion de este indicador es directa y sencilla Cuanto mas alto es el
valor de CME, mayor es la competitividad mostrada por e sector en los mercados de
exportacion.

El Cuadro 3 presenta los resultados® obtenidos en los mercados exteriores por |os sectores
industrial es espafioles entre 1985 y 1990.

A partir del valor del indicador CME, |os sectores se agrupan en cuatro categorias:

Grupo A: CME, > 2,00
Grupo B: 1,00 < CME, < 2,00
Grupo C: 0,80 < CME, < 1,00
Grupo D: CME, < 0,80

Los resultados en € mercado exterior no son tan generalizadamente negativos como lo eran
en el mercado interior: 35 sectores ganan participacion y 34 pierden. En términos de valor, un
50% del sector industrial gana cuota en los mercados exteriores. Y ello ocurre en sectores tan
importantes como la automocion, la maquinariay € materia eléctrico, € materia eectrénico,
lamaquinariaindustrial y la quimica basica. En estos sectores, la penetracion de importaciones
ha sido significativa y se produce un acusado fendmeno de interpenetracion de mercados. Esta
€s una consecuencia de las fuertes inversiones de empresas multinacionales en Espafia. Pero
también del proceso de especiaizacion de la produccion por plantas (situadas en diversos
paises) que esta originando la integracion del mercado europeo. Ademés de estos sectores,
ganan cuota de exportacion aquellos otros que habian permanecido aidados del comercio
internacional, asi como aquellos que gracias a desarme arancelario han gozado del acceso a
unos productos intermedi os mas competitivos.

En € renglon de las pérdidas en los mercados exteriores, deben incluirse algunos sectores
exportadores tradicionales, pero por lo general pierden posiciones precisamente agquellos
sectores que han sido capaces de defender e mercado interior (como por gemplo los
articulos metdlicos, las artes gréficas y la siderurgia).

Al igual que en e mercado interior, en & Cuadro 3 se complementa la CME con
informacién sobre e ritmo de crecimiento del mercado exterior, formando asi ocho
categorias de sectores. A 10s sectores en los que el mercado exterior se expande por encima
delamedia, se aflade un 1 alaletra que identifica su categoria segin laCME; y en los que se
expande por debajo de la media, se afiade un 2. Lainterpretacion de este factor es andloga a
la que se hizo con € mercado interior: dado un valor de CME, su valoracion es mas favorable
S setrata de un mercado en expansion.

Sintesis de los resultados obtenidos en los mer cadosinterior y exterior

En este apartado se analizan conjuntamente los indicadores de competitividad en los
mercados interior y exterior presentados en las dos secciones previas.

® Las variables estan val oradas en ecus a los tipos de cambio corrientes del afio en cuestion. Se trata, por tanto,
de variaciones en la cuota de mercado en términos nominal es (véase nota 3).



Empezaremos mostrando de forma simulténea ambos indicadores para cada uno de los
cuatro grupos delimitados al analizar la posicion inicial de los sectores industriales espafiol es.
Esto serealiza en los Cuadros 4.1 a 4.4 (donde, en forma de tabla de doble entrada, se ubican
en el espacio los sectores segun los indicadores de competitividad en los mercados interior y
exterior; paralainterpretacion de los ges, véanse los Cuadros 2 y 3).

En la mayoria de casos, los resultados obtenidos por los sectores industriales espafioles
son mixtos. Para 31 sectores, los resultados son negativos en e mercado interior, pero
positivos en el mercado exterior. En otros 11 sectores ocurre exactamente |o contrario.

Por contra, son menos frecuentes los casos de comportamientos del mismo signo en
ambos mercados. Solo 22 sectores tienen resultados negativos en ambos mercados, y un solo
sector tiene resultados positivos globales.

Estos 23 sectores que presentan resultados del mismo signo en ambos mercados no
ofrecen dudas en cuanto a diagnostico conjunto. El problema surge con los numerosos
sectores que presentan comportamientos de signo contrapuesto en uno y otro mercado.

A fin de paiar estaindeterminacién, a continuacién se expone una medida sintética de los
resultados obtenidos en ambos mercados.

De la definicion de competitividad sectorial anteriormente enunciada se desprende que su
medicién debe centrarse en la variacion que experimenta la participacion de cada sector en
los diferentes mercados (cuotas de mercado). En lo que precede, hemos definido dos
mercados. €l interior y € exterior. Pero también podriamos definir un Unico mercado, €l
mundial o total (que englobatanto el mercado interior como €l exterior).

La cuota en &l mercado total (CMT) resulta ser:
CMT = ((P-X)+X)/((P-X+M)+(X+x)) = (CMI* Tesp) + (CME* Tirm)
donde:

Tesp = (P-X+M)/((P-X+M)+(X+x)), porcion que representa el mercado interior sobre
el mercado total

Trarm = (X+X)/((P-X+M)+(X+x)), porcién gque representa el mercado exterior sobre
el mercado total

Lavariacion en laCMT entre dos momentos del tiempo (momento inicial: 0, y momento
final: 1) se puede calcular a partir de:

CMTo = (CMIg* Tespo) + (CMEg* Tramo)
CMT1 = (CMI1* Tesp1) + (CMEr* Trama)

Por 1o que la variacion en la cuota de mercado total (CMT = CMT1/CMTy) ser&
CMT = ((CMI1* Tega) + (CMEr* Tramn))/((CMIg* Tespo) + (CMEg* Tramo))



Esta variacion en la cuota de mercado total puede descomponerse en dos efectos
multiplicativos®:

En primer lugar, una variacion debida a efecto “mercado”:
CMTM = ((CMI* Tespy) + (CMEz* Trdmy))/((CMI* Tespo) + (CME1* Trdmg))

Y en segundo lugar, una variacion debida a efecto que podriamos denominar
“competitividad”:

CMTC = ((CMI*Tespo) + (CME;* Trdmo))/((CMIo* Tespo) + (CMEo* Trdm)) =
= (CMII+(CMEI*q))/(CMIg+(CMEg*q))

donde q = Trgmo/ Tespo= (Xo+Xo)/((P-X) 0+Mg)

deformaque: CMT =CMTM * CMTC

De hecho, la variable CMTC puede considerarse un indicador que engloba y sintetiza los
otros dos indicadores de variacion en las cuotas de mercado interior (CM1) y exterior (CME).

Esto puede verse con més claridad con una sencilla transformacion de las expresiones
anteriores.

En primer lugar, CMT puede expresarse como:
CMT = (((P-X) o/Po)*r* CM1)+ ((Xo/Po)* s* CME)
donde I = Tespr/Tespo

y S = Tram/ Tramo

Por tanto, la variacion en la cuota de mercado total depende de las variaciones que
experimenten la cuota en el mercado interior y la cuota en el mercado exterior (tal como las
hemos definido, medido y analizado en los apartados 4 y 5), pero también de las variaciones
en el tamario relativo de los dos mercados y de la importancia relativa de cada mercado para
Esparia en 1985.

En definitiva, ello no supone mas que confirmar de un modo formal lo que se presentaba
de un modo intuitivo en los apartados 4 y 5, donde se valoraban de forma més positiva las
ganancias de cuota de mercado que se obtenian en un contexto de mercado expansivo, y
donde se tenia en cuenta también (véanse Cuadros 4.1 a 4.4) laimportancia que inicialmente
tenia cada mercado para | os sectores espafioles.

Lo que hemos denominado “variacion debida al efecto competitividad” se obtiene
precisamente neutralizando la variacion en CMT que tiene lugar debido a las diferencias en
los ritmos de crecimiento entre ambos mercados. Su medicién se redliza, por tanto,

® Por otro lado, y como es habitual en este tipo de gjercicios, la descomposicién de la variacion en la cuota de
mercado total se puede realizar de otraforma. A saber:
Variacion en la cuota de mercado total:

CMT = ((CMI*Tespr) + (CME* Trdmy))/((CMIg* Tego) + (CMEg* Trdmy))

Variacién debida a efecto “mercados’

CMTM* = ((CMIg* Tegp) + (CMEg* Trdmy))/((CMIg* Tego) + (CMEg* Trdmy))Variacion debida al efecto
“competitividad”

CMTC* = ((CM | 1*Tesp1) + (CM E]_*Trdi m]_))/((CM |0* Tespl) + (CM EO*Trdm]_)):

(CM11+(CME1*k))/(CMIg+(CMEy*K))

siendo k = Trdmy/Teg: = (X1+x1)/((P-X)1+M1)

Los resultados a los que se llega son préacticamente os mismos en ambas descomposiciones.
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imponiendo la condicién de que no se altera el tamario relativo de los dos mercados, o 1o que
es |lo mismo, que ambos varian en lamismatasa; es decir, r =s= 1.

Ello implica, pues:
CMTC = (((P-X)o/Po)* CMI) + ((Xo/Po)*CME)

En suma, CMTC no es més que una media ponderada de CMI y CME, que mide la
variacion en la cuota de mercado total que no es atribuible al tamafio relativo y la tasa de
crecimiento de los mercados, y que consi guientemente puede interpretarse como un indicador
de competitividad que tiene en cuenta de un modo simultdneo los dos mercados.
Implicitamente, estamos suponiendo que la tasa de crecimiento y las caracteristicas de los
mercados no pueden ser fundamento de ganancias de competitividad. Este es un supuesto
atil, pero que, obviamente, es sdlo una aproximacion, y puede ser incorrecto para muchos
mercados industriales. Por un lado, la participacion en los mercados més avanzados puede
ofrecer una posicion ventgjosa a determinados sectores. Pero, en términos generales, en un
sector industrial, en funcion de | as caracteristicas de su tecnologiay de las barreras de entrada
en e mismo, es posible argumentar que & crecimiento del mercado deberia tener un
comportamiento diferencial de las cuotas de mercado de los competidores presentes en el
mismo.

El Cuadro 5 presenta los datos sobre CMTC para los distintos sectores industriales
espanioles.

En primer lugar, se presentan los datos referidos al periodo 1985-1989 (CMTCgs.g9). La
comparacion de los resultados de este indicador con los de los Cuadros 2 y 3 adolece de dos
problemas. En primer lugar, e indicador CME del Cuadro 3 cubre € periodo 1985-1990.
Pero ademas, el indicador de cuota de mercado exterior que esta implicito en el célculo de
CMTCgs.59 €s CMEgs.g9 que, lamentablemente, es sensiblemente diferente de CM Egs.go para
varios sectores. En consecuencia, la comparacion de los Cuadros 2 y 3 con e Cuadro 5 debe
realizarse con precaucion.

Una forma inmediata y operativa de soslayar este problema consiste en construir la
variable CMTC en base a CMI del Cuadro 2 (esto es, periodo 1985-1989) y a CME del
Cuadro 3 (esto es, periodo 1985-1990), recordando que:

CMTC = (((P-X)o/Po)* CMI) + ((Xo/Po)*CME)

Por tanto, s sustituimos CMI y CME por sus vaores en los Cuadros 2 y 3,
respectivamente obtenemos € “indicador simultaneo” (1S) del Cuadro 5.

| S = (((P-x85/P85)* CMI g5.g9) + ((X85/P85)* CMEgs.g0
Sin embargo, es importante explicitar € supuesto que estaimplicito en el calculo delS:
Teniendo en cuenta que:

CMEgs 90 = (CMEg/CMEgs) = (CMEgy/CMEgs) * (CMEg/CMEgg) = CMEgs.g0 *
CMEgg.00

y que de un modo anélogo:
CMlgs.90 = CMlgs.89 * CMIgg90

Esto significa que en 1S suponemos que CMIgs.g0 = CMl gs.59; 0 10 que es lo mismo, que
CMlgg.00= 1, seacua seaCM Esg-90.
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En cualquier caso, las diferencias entre ISy CMTCgs 90 SON pequefias, como puede verse
en el Cuadro 5.

El panorama general es ciertamente negativo: segun el indicador 1S, sblo 19 de los 65
sectores presentan un indicador superior a 1 (es decir, ganan cuota de mercado total por
factores que no son € peso relativo y latasa de crecimiento de los mercados), y en ocho de
ellos dicha ganancia es minima.

Resultados en términos de variacion en la tasa de cobertura

En la introduccién se sefiald e fuerte deterioro experimentado por Espafia en los
intercambios de productos manufacturados con el exterior. En cifras, ello se reflgja en €
empeoramiento del saldo comercial (en pesetas corrientes y como porcentgje del VAB de
cada sector), y en ladisminucion del SCPy de latasa de cobertura.

La variacion en la tasa de cobertura es un indicador que se utiliza con frecuencia para
medir la competitividad sectorial. Sin embargo, como también se sefidlaba en el Apartado 2,
la variacion pura en la tasa de cobertura (TC) no es un indicador adecuado de la
competitividad, debido en gran medida a que su evolucion esté altamente determinada por €
diferencial en los ritmos de expansion de los mercados interior y exterior.

Sin embargo, de modo parecido a lo realizado para la variacion en la cuota de mercado
total, la variacion en la tasa de cobertura puede desglosarse en dos componentes
multiplicativos:

Variacion en latasa de cobertura:

TC =TCy/TCo = (X1i/M1)/(Xo/Mo)
Variacion debida al efecto “mercados’:

TCM = (Xo* (XT2/XT0))/(Mo* (CA1/CA0)))/(Xo/Mo)
Variacion debida al efecto “ competitividad”:

TCC = (Xo/Mp)I((Xo* (XT1/XT0))/(Mo* (CAL/CAy)))
deformaque TC=TCM *TCC

El Cuadro 6 muestra la variacion experimentada por la tasa de cobertura en los diferentes
sectores industrial es espafnioles entre 1985 y 1989 (la variable TCC solo puede calcularse para
el periodo 1985-1989, dadas las limitaciones en la disponibilidad de datos sobre produccién

espanola).

La variable TCC puede, en cierto modo, considerarse un indicador aternativo de
competitividad. TCC neutraliza la variacion en la tasa de cobertura que se debe
exclusivamente ala expansion de |os mercados, de forma que recoge Unicamente la variacion
debida a la competitividad (esto es, la capacidad para que las exportaciones crezcan por
encima de lo que crece el mercado exterior, y para que las importaciones crezcan por debagjo
de lo que crece & mercado interior).

No obstante, es preciso tener en cuenta que la variacion en la tasa de cobertura no se gjusta
a nuestra definicion de competitividad (que se centra en la variacion en las cuotas de
mercado). De hecho, un sector puede tener una TCC superior a uno y, simultaneamente, un
| Sinferior auno, y viceversa.
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Este extremo se comprueba en € Cuadro 7, donde se muestra que sectores como €l
“material electronic” o las “conservas vegetales’ tienen una TCC superior a 1 y un IS
inferior a 1. En cambio, sectores como “aserrado de madera’ y “piedra natural” tienen una
TCCinferioraly un|Ssuperior al.

Sin embargo, lo cierto es que, en conjunto, los dos indicadores presentan una correlacion
bastante alta, de forma que |os sectores tienden a tener comportamientos similares en ambos.

En cualquier caso, hemos de tener en cuenta que nuestra definicion de competitividad nos
[leva a tomar la variacion en la participacion en los mercados como primer indicador de la
misma.

Laevolucion delasrentasreales

El diagnostico de la competitividad sectorial no termina con el andlisis de la evolucion de
la participacién de cada sector (0 mas exactamente, de su produccion) en los mercados.
Dificilmente puede calificarse de competitivo a un sector que, aunque haya aumentado su
presencia relativa en los mercados, experimente una reduccion en las rentas reales percibidas
por los factores productivos que intervienen en su actividad (capital y trabajo).

Asi pues, es preciso examinar la evolucion de las rentas reales percibidas por los factores
productivos durante €l periodo analizado en los distintos sectores de laindustria.

Se dispone de informacién sobre la evolucion en Esparia del salario real por empleado (en
realidad, costes laborales por ocupado deflactados por € IPC) para cada uno de los 69
sectores. Estainformacion se ofrece en e Cuadro 8.

Lamentablemente no disponemos de informacion sobre la remunerau on obtenida por el
factor capital a nivel de desagregacion sectorial agui empleado’. Sin duda, esta informacién
es necesaria, puesto que el salario real puede evolucionar favorablemente en detrimento de la
rentabilidad. Por este motivo haremos un uso limitado del indicador de rentas reales en el
apartado de conclusiones.

Conclusiones

El Cuadro 9 presenta las tres variables fundamentales (IS, TCC, y e crecimiento del
salario real) en base alas cuales es posible efectuar un diagndstico sobre la competitividad de
los diferentes sectores.

En dicho Cuadro, los sectores estan agrupados de nuevo segin su posicién comercial
inicia. Las principales conclusiones que se desprenden de dicho Cuadro son |as siguientes.

En primer lugar, e panorama general es més bien negativo. En 46 de los 65 sectores para
los que hay datos se ha perdido cuota de mercado por € efecto competitividad. Ademas, en
algunos de los 19 sectores que ganan cuota, € crecimiento del salario real es ciertamente
flojo o incluso negativo (por gemplo, en carpinteria metalica y minerales no metalicos).
Aunque en €l sentido opuesto, algunos sectores con una evolucion muy negativa en la cuota
registran una sustancial mejora de la medida de rentas reales de la que disponemos.

Un segundo resultado es que no parece haber relacion alguna entre la posicion competitiva
gue revela d estudio a partir de la evolucién de las cuotas de mercado tras laintegracion, y la
posicion inicia de los sectores. Es decir, entre los sectores que se revelan como mas
competitivos (los 19 con una evolucion favorable de su cuota de mercado corregida por €

" Estainformacién podria obtenerse a partir de los datos de la Central de Balances tal y como se ha efectuado en
Gual (1993).
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efecto mercado) encontramos tanto sectores que ya anteriormente estaban abiertos al
comercio internacional como sectores cerrados; y dentro de los que ya estaban mas sujetos a
la competencia extranjera, encontramos sectores que disfrutaban de superavit antes de la
integracion, asi como sectores claramente deficitarios. Ello confirma que la liberalizacion
comercial a la que ha estado sujeta Espafia en los Ultimos afios revela que las ventgas
competitivas del pais, aunque preocupantemente reducidas, distan mucho de ser las que se
derivaban de la estructura de nuestro comercio exterior con anterioridad a la entrada en la
CE.

Una tercera conclusion del estudio es que aproximadamente un 30% de los sectores
industrial es espafioles han tenido un comportamiento positivo tras el desarme arancelario. En
su andlisis de 1990 (basado en datos hasta 1987 y con una metodologia distinta), Martin
(1990) también establecia como competitivos un 30% de los 40 sectores sensibles a la
integracion que se analizaban en el estudio. El presente trabajo abarca la précticatotalidad de
los sectores manufactureros y concluye que sdlo 19 sectores (un 27,4% del VAB
manufacturero de 1989) gozan de una posicion competitiva sblida. S e umbra de
competitividad en términos del indicador 1S del Cuadro 10 se situase en 0,95, ese porcentaje
de sectores que podriamos denominar competitivos 0 moderadamente competitivos,
ascenderia hasta €l 59,59% en porcentgje del VAB.

Aunque el presente estudio no utiliza la misma desagregacion que Martin (1990), es
importante sefialar que se detectan notables discrepancias entre ambos estudios en cuanto a
los sectores que se revelan como muy 0 poco competitivos. A titulo de gemplo, los sectores
de calzado, confeccidn, vino y juegos y juguetes, que aparecian como competitivos en el
mencionado estudio, aparecen como de baja competitividad segin los datos analizados en
este trabgjo. En el sentido opuesto, sectores competitivos en el presente estudio, como €l
materia ferroviario, los productos farmacéuticos o los laboratorios fotogréficos, aparecian
como escasamente competitivos en el estudio de Martin.

Finalmente, es dificil caracterizar €l tipo de sectores industriales que se revelan como muy
competitivos o como escasamente competitivos segin e andlisis que hemos efectuado. Los
sectores competitivos incluyen tanto sectores de tecnologia avanzada (como el farmacéutico
o los instrumentos de precision) como de tecnologias maduras (como los materiales de
construccion), y lo mismo ocurre con |os sectores poco competitivos (donde hay sectores tan
dispares como los géneros de punto y la maguinaria de oficina).

Algo similar ocurre si 10 que se pretende es caracterizar 10s sectores segun e grado de
crecimiento de la demanda. Hay sectores competitivos de demanda fuerte, como los
automoviles y los productos farmacéuticos o la ceramica, pero también de demanda débil,
como el sector lacteo. Y lo mismo sucede s se toma una muestra de sectores poco
competitivos. El sector de vinos y el de aceites y grasas, con demandas estancadas o en
recesion, junto a sector de maquinaria de oficina, con una demanda en expansion.
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Apéndice l

Fuentes de informacién y tratamiento de los datos

En e diagnostico de la competitividad de los distintos sectores de la industria
manufacturera en Espaia se han empleado cuatro variables fundamentales por |0 que respecta
alas cuotas de mercado:

P: valor de la produccién espafiola

X: valor de las exportaci ones espafiolas

M: valor de las importaciones espariolas

x: valor de las exportaciones con origen o destino en los paises de la CE10.

Los datos sobre P proceden de la Encuesta Industrial (INE). Los datos sobre X y M
proceden directamente de la Direccion General de Aduanas. Los datos sobre x proceden de
Eurostat.

Clasificacion sectorial

En este estudio se pretende analizar la competitividad de laindustria espafiola con un nivel
de desagregacion sectorial 10 més alto posible. Esto se enfrenta a diversas limitaciones.

La primera limitacion esta en la definicidn de sectores que emplea la Encuesta Industrial,
gue es la fuente para la informacién sobre la produccién: ofrece datos para ochenta sectores
de la industria manufacturera, definidos a nivel de grupos de tres digitos de la Clasificacion
Nacional de Actividades Economicas -CNAE- (salvo en € quimico, que se detalla a cuatro
digitos).

En segundo lugar, es preciso determinar |as exportaciones e importaciones que corresponden a
cada uno de esos grupos CNAE. Esto es factible gracias a la existencia de una correspondencia
entre la clasificacion arancelariay la CNAE. De hecho, no se trata de una correspondencia, Sho
dedos:

Paralos afios 1984, 1985, 1986 y 1987, se dispone de una correspondencia (elaborada
por e INE) entre la clasificacion arancelaria vigente en esos afios (NIMEXE) y la
CNAE (o CNBS). Consecuentemente, es inmediato identificar las partidas
arancelarias que pertenecen a cada uno de los grupos CNAE.

Para los afos 1988, 1989, 1990 y 1991, se dispone de una correspondencia, elaborada
por Eurostat, entre la nueva clasificacion arancelaria (NC) aplicada en los paises
comunitarios (incluida Espafia) y laNACE/CLIO.

La NACE/CLIO es una variante de la NACE general, con pequefias modificaciones.
Puesto que existe una tabla de equivalencias entre la NACE genera y la CNAE, es posible
identificar las partidas arancelarias que integran cada uno de los grupos CNAE.

Los datos sobre la variable x son suministrados por Eurostat de acuerdo con la clasificacion
NACE/CLIO. Por tanto, empleando la citada tabla de equivaencias entre la NACE y la CNAE,
se puede obtener la variable x a nivel de grupos CNAE (con agunas imprecisiones, que son
inevitables).
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La definicion de los sectores que se ha realizado en este estudio ha intentado “encajar” las
diferentes fuentes, clasificaciones, correspondencias y tablas de equivaencias enumeradas. La
clasificacion finamente adoptada puede verse en los Cuadros A1 y A2. En este Ultimo se
indica para cada sector su definicion en términos de grupo(s) CNAE, grupo(s) NACE general,
grupo(s) NACE/CLIO y sector(es) de laEncuesta Industrial.

Se trata de 69 sectores, que abarcan € conjunto de la industria manufacturera. Sin
embargo, en cuatro de ellos se observaban anomalias significativas en los datos: |as cifras de
produccion eran demasiado pequefias comparadas con |as de |as exportaciones.

En concreto, esto afectaba a los sectores. 30, aeronaves; 55, peleteria; 65, joyeria y
bisuteria, y 69, manufacturas diversas. Se ha optado por excluir estos cuatro sectores del
analisis sobre la variacion de las cuotas de mercado.

Otras variables;

Apertura relativa de EUR12: Los datos sobre produccion del agregado EUR12 para 1988
proceden de Eurostat. Las exportaciones e importaciones, tanto intra como extra
comunitarias, proceden igualmente de Eurostat.

Variacion de los salarios reales en Espania: Datos procedentes de la Encuesta Industrial,
definiendo el salario nominal como el cociente entre costes de personal y nimero de personas
ocupadas.
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Posicién comercial inicial de los sector esindustriales esparioles (1985)

Tasade
M/CA X/P M/CA cobertura

Sector X/P_1984-1985  X/P_mlca relativo relativo 1984-1985 Grupo

1 Minerales metélicos 17 55 nd. nd n.d. n.d. 0,16 1

4 Minerales no metélicos y canteras 23 37 nd. nd. n.d. n.d. 0,49 1
11 Productos quimicos basi cos 27 34 52 53 0,53 0,64 0,77 1
13 Productos quimicos agricolas e industriales 19 23 41 36 0,45 0,63 0,73 1
17 Productos quimicos de consumo final 20 39 71 75 0,28 0,52 0,38 1
22 Maguinariaindustrial 14 48 58 49 0,75 0,99 0,78 1
23 Méguinas de oficina 84 92 65 72 1,29 1,28 0,43 1
24 Instrumentos de precision, épticay similares 40 79 83 85 0,48 0,92 0,16 1
26 Material electrénico 11 36 37 42 0,30 0,85 0,21 1
31 Material de transporte diverso 7 17 35 44 0,21 0,39 0,40 1
43 Alcoholesyy licores 10 11 38 20 0,25 0,53 0,71 1
56 Aserrado de madera 10 14 20 60 0,48 0,73 0,16 1
60 Pasta papelera, papel y cartén 22 27 33 54 0,66 0,50 0,78 1
66 Instrumentos de misica 55 91 59 71 0,93 1,28 0,12 1
67 Laboratorios fotogréficos 8 15 12 12 0,69 1,28 0,57 1

2 Siderurgiay 12 transformacion del hierro y del acero 40 28 41 35 0,99 0,82 172 2

3 Produccién y 12 transformacion de metales no férreos 31 22 58 73 054 0,31 1,79 2

9 Vidrio y sus manufacturas 17 15 36 32 0,48 0,48 1,20 2
14 Pinturas, barnicesy tintas 5 6 37 28 0,14 0,21 0,94 2
15 Productos farmacéuticos 14 15 25 18 0,57 0,81 0.92 2
19 Carpinteria metélica, estructurasy caldereria 23 24 16 10 1,48 2,35 1,05 2
21 Maguinaria agricola 41 37 43 36 0,95 1,02 1,34 2
25 Maguinariay material eléctrico 22 25 42 38 0,52 0,66 0,85 2
29 Material ferroviario 3 4 25 13 0,13 0,29 1,26 2
36 Conservas de pescado 53 33 29 41 1,80 0.80 1,72 2
48 Preparacion, hilado y tejido y acabados 23 16 37 36 0,64 0,46 1,59 2
50 Alfombrasy otros 12 13 62 57 0,19 0,22 0,96 2
51 Curtidos 16 18 44 45 0,36 0,40 0,84 2
64 Transformacion de materias plasticas 19 13 32 29 0,61 0,44 1,45 2

8 Piedranatural, abrasivos y opmnm 19 8 34 27 0,54 0,32 2,58 3
10 Productos ceramicos 29 8 43 34 0,68 0,24 4,94 3
20 Articulos metélicos y talleres mecanicos 18 10 26 22 0,72 0,44 2,06 3
27Automoviles, piezasy accesorios 35 21 46 42 0,76 0,50 2,16 3
28 Construccion naval 52 18 35 25 1,47 0,70 7,34 3
32 Aceitesy grasas 21 11 22 35 0,94 0,31 2,42 3
35 Conservas vegetales 63 18 39 438 1,60 0,38 8,56 3
40 Cacao, chocolate y productos de confiteria 14 6 20 18 0,68 0,33 2,80 3
58 Industriadel corcho, junco, cafia, etc. 40 16 57 59 0,72 0,28 3,35 3
62 Artes gréficasy edicion 13 4 10 8 1,27 0,57 3,52 3
63 Transformacion del caucho 34 19 39 35 0,87 0,54 2,30 3
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Tasade
M/CA X/P M/CA  cobertura
Sector X/P_1984-1985  X/P mica relativo relativo 1984-1985 Grupo
5 Materiales de construccion y tierra cocida 4 1 10 6 043 0,10 8,04 4
6 Cementos, calesy yesos 15 0 7 6 212 0,04 80,43 4
7 Hormigén y derivados del cemento 2 0 4 3 054 0,03 36,24 4
12 Fibras artificiadles y sintéticas 8 10 59 59 013 0,16 0,74 4
16 Jabones, detergentes y perfumeria 6 2 20 13 029 013 3,78 4
18 Fundiciones metélicasy forjas 1 1 11 9 0,08 0,09 1,30 4
33 Mataderos e industrias carnicas 1 8 25 26 0,03 0,30 0,12 4
34 Industrias |acteas 0 5 23 19 001 025 0,05 4
37 Molineria 4 1 15 13 029 0,05 5,90 4
38 Pan, bolleria, pasteleriay galletas 1 0 9 a 0,07 0,04 1.66 4
39 Azlcar 5 2 16 17 032 013 2,93 4
41 Productos de alimentacién animal 0 1 9 9 0,03 0,06 0,78 4
42 Productos alimenticios diversos 6 3 18 17 034 0,16 2,43 4
44 Vinoy sidreria 22 0 26 19 0,85 0,02 65.02 4
45 Cerveza 0 2 8 4 005 051 0,18 4
46 Bebidas alcohdlicas 0 0 6 5 005 0,03 3,26 4
47 Tabaco 0 18 10 8 0,05 224 0,03 4
49 Géneros de punto 28 11 61 65 046 017 3,44 4
52 Cuero 30 12 68 69 044 018 3,16 4
53 Calzado 71 7 56 55 126 013 35.65 4
54 Confeccién 12 7 36 44 034 016 2,10 4
57 Industria de la madera 14 2 17 24 0,85 0,08 9,35 4
59 Muebles de madera 11 1 26 22 041 0,07 8.58 4
61 Transformacion de papel y carton 7 3 23 23 031 014 2,39 4
68 Juegos y juguetes 16 7 61 75 025 0,09 2,70 4
30 Aeronaves n.d. n.d. nd. nd. n.d. n.d. 0,88 5
55 Peleteria n.d. n.d. nd. nd. n.d. n.d. 2,50 5
65 Joyeriay bisuteria n.d. n.d. nd. nd. nd. nd 0.78 5
69 Manufacturas diversas n.d. n.d. nd. nd. n.d. n.d. 0,67 5
TOTAL 21 18 40 39 053 047 1,23
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Cuadro 2

Resultados en €l mercado interior, 1985-1989 (en ptas.)
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Cuadro 3

Resultados en el mercado exterior, 1985-1990 (en ecus)
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Cuadro4.1
Comparacion de los resultados en los mercados interior y exterior

Sectores importadores

Mercado interior

D2 D1 C2 C1l B2 B1 A2 Al
Al 26
Mercado | A2
exterior | B1 22,24,31 | 66
B2 1,11 17
c1 43, 60
c2 67 4
D1 23 56
D2 13
Cuadro 4.2
Comparacion de los resultados en los mercados interior y exterior
Sectores con comercio exterior equilibrado
Mercado interior
D2 D1 C2 c1 B2 B1 A2 Al
Al
Mercado | A2 2
exterior | B1 50 25 14 9
B2
c1 15
c2 48,51
D1 64 36
D2 2 21 19
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Cuadro 4.3
Comparacion de los resultados en los mercados interior y exterior

Mercado interior

D2 D1 c2 c1 B2 B1 A2 Al
Al
Mercado | A2
exterior | B1 27 63 8,10
B2 40
c1 58
c2 35
D1 20 62 28
D2 32
Cuadro5
Comparacion de los resultados en los mercados interior y exterior
Sectores cerrados
Mercado interior
D2 D1 c2 c1 B2 B1 A2 Al
Al 68 5 46 47
Mercado | A2 12 18,34,41, | 33
; 45
exterior
B1 16, 59, 61
B2 37
c1 52 38 7
c2 42 53
D1 49 39 54,57
D2 6, 44
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Cuadro 6

M edida sintética de los resultados obtenidos en |os dos mer cados en tér minos de variacién de las cuotas
de mercado, 1985-1989-1990

CMTC 1S
1985-1989 1985-1990

66 Instrumentos de musica 1,23 1,29
47 Tabaco 1,23 1,22

5 Materiales de construccion y tierra cocida 1,18 1,19
27 Automdviles, piezasy accesorios 1,07 1,13

4 Minerales no metdlicosy canteras 1,11 1,12
67 Laboratorios fotogréficos 1,09 1,08
56 Aserrado de madera 1,08 1,07
19 Carpinterfametdlica, estructurasy caldereria 1,02 1,07
18 Fundiciones metdlicasy forjas 1,05 1,06

8 Piedra natural, abrasivosy opmnm 1,03 1,04
24 Instrumentos de precision, 6pticay similares 0,99 1,03
14 Pinturas, barnicesy tintas 1,00 1,01
10 Productos cerdmicos 0,99 1,01
29 Materia ferroviario 1,00 1,01
37 Molineria 0,99 101
34 Industrias |acteas 1,00 1,00
15 Productos farmacéuticos 1,01 1,00
33 Mataderos e industrias carnicas 1,00 1,00
46 Bebidas analcohdlicas 0,99 1,00

7 Hormigén y derivados del cemento 0,99 0,99
45 Cerveza 0,99 0,99
38 Pan, bolleria, pasteleriay galletas 0,99 0,98
41 Productos de alimentacion animal 0,98 0,98
63 Transformacion del caucho 0,97 0,98
40 Cacao, chocolatey productos de confiteria 0,96 0,98

1 Minerales metdlicos 0,98 0,98
22 Maquinariaindustrial 0,93 0,97
16 Jabones, detergentes'y perfumeria 0,96 0,97
25 Maquinariay material eléctrico 0,94 0,97
62 Artes gréficasy edicion 0,96 0,97
51 Curtidos 0,97 0,97
59 Muebles de madera 0,96 0,96
48 Preparacion, hilado y tejido y acabados 0,93 0,96
26 Material electronico 0,88 0,95

9 Vidrio y sus manufacturas 0,93 0,95
35 Conservas vegetales 0,97 0,94
28 Construccion naval 0,86 0,94
42 Productos alimenticios diversos 0,92 0,93
61 Transformacion de papel y cartén 0,92 0,93
20 Articulos metdlicos y talleres mecanicos 0,91 0,92
11 Productos quimicos bésicos 0,89 0,91
44 Vinoy sidreria 0,90 0,91
64 Transformacion de materias pléasticas 0,90 0,91
50 Alfombrasy otros 0,90 0,90
57 Industria de lamadera 0,89 0,90
39 Azlicar 0,89 0,90
32 Aceitesy grasas 0,87 0,90
53 Calzado 0,85 0,89
54 Confeccion 0,90 0,89
12 Fibras artificialesy sintéticas 0,85 0,89

2 Siderurgiay primeratransformacion del hierroy del acero 0,87 0,89
43 Alcoholesy licores 0,85 0,89
60 Pasta papelera, papel y cartén 0,90 0,88
13 Productos quimicos agricolas o industriales 0,88 0,88
58 Industriadel corcho, junco, cafia, cesteria, brochasy cepillos 0,88 0,88

6 Cementos, calesy yesos 0,89 0,88
52 Cuero 0,86 0,86
68 Juegosy juguetes 0,83 0,85
31 Material detransporte diverso 0,84 0,84

3 Produccion y primera trasformacion de metales no férreos 0,83 0,81
17 Productos quimicos de consumo final 0,73 0,79
23 Mé&quinas de oficina 0,78 0,76
49 Géneros de punto 0,76 0,75
36 Conservas de pescado 0,69 0,71
21 Maquinariaagricola 0,70 0,70
30 Aeronaves nd. n.d.
55 Peleteria nd. n.d.
65 Joyeriay bisuteria nd. n.d.
69 Manufacturas diversas nd. nd.

TOTAL 0,93
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Resultados en términos de variacion en la tasa de cobertura, 1985-1989

TC TCM TCC TC* TCM* TCC*
@ 0 | ©=@*0 @ 0 | ©=@+b)

47 Tabaco 3,19 1,35 72,67 97,19 0,35 96,84
34 Industrias | &cteas 7,51 0,93 8,11 6,51 0,07 6,58
33 Mataderos e industrias carnicas 2,84 0,66 431 1,84 -0,34 2,18
67 Laboratorios fotogréficos 1,49 0,66 2,26 0,49 -0,34 0,83
18 Fundiciones metdlicas y forjas 3,87 0,50 1,73 0,13 0,50 0,37
66 Instrumentos de musica 1,51 1,03 1,47 0,51 0,03 0,48
45 Cerveza 098 0,72 1,36 0,02 0,28 0,26
5 Materiales de construccion y tierra cocida 1,84 1,36 1,36 0,84 0,36 0,48
24 Instrumentos de precision, opticay similares 1,01 0,76 1,34 0,01 0,24 0,26
1 Minerales metdlicos 1,18 0,93 1,27 0,18 -0,07 0,25
26 Material electrénico 0,65 0,51 1,26 0,35 0,49 0,13
28 Construccion naval 0,61 0,48 1,26 -0,39 -0,52 0,12
4 Minerales no metdlicos y canteras 1,08 0,88 1,23 0,08 0,12 0,21
19 Carpinteria metdlica, estructurasy caldereria 0,63 0,55 1,16 -0,37 -0,45 0,09
29 Material ferroviario 0,58 0,51 1,13 0,42 0,49 0,07
36 Conservas vegetales 0,57 0,50 1,13 -0,43 -0,50 0,07
14 Pinturas, barnicesy tintas 0,95 0,87 1,09 0,05 0,13 0,08
15 Productos farmacéuticos 0,81 0,78 1,04 -0,19 -0,22 0,03
8 Piedra natural, abrasivos y opmnm 0,78 0,80 0,97 0,22 0,20 0,02
27 Automoviles, piezasy accesorios 0,48 0,51 0,94 -0,52 -0,49 -0,03
22 Maquinariaindustrial 0,50 0,55 0,92 0,50 0,45 0,04
25 Maquinariay material eléctrico 0,70 0,82 0,86 -0,30 -0,18 -0,12
51 Curtidos 0,69 0,81 0,85 0,31 0,19 0,12
11 Productos quimicos bésicos 0,74 0,88 0,84 -0,26 -0,12 -0,14
31 Material de transporte diverso 0,43 0,55 0,79 0,57 0,45 0,12
63 Transformacién del caucho 0,65 0,83 0,78 -0,35 -0,17 -0,18
62 Artes gréficas y edicion 0,40 0,52 0,78 0,60 0,48 0,11
12 Fibras artificiadesy sintéticas 0,61 0,82 0,74 -0,39 -0,18 -0,21
60 Pasta papelera, papel y carton 0,77 1,04 0,74 0,23 0,04 0,27
23 Mé&quinas de oficina 0,66 0,90 0,74 -0,34 -0,10 -0,24
10 Productos cerdmicos 0,52 0,70 0,73 0,48 0,30 0,191
2 Siderurgiay 12transf. del hierroy del acero 0,72 1,02 0,71 -0,28 0,02 -0,30
50 Alfombrasy otros 0,67 0,97 0,70 0,33 0,03 0,29
48 Preparacion, hilado y tejido y acabados 0,59 0,85 0,69 -0,41 -0,15 -0,26
9 Vidrio y sus manufacturas 0,55 0,81 0,68 0,45 0,19 0,26
41 Productos de alimentacién animal 0,57 0,89 0,64 -0,43 -0,11 -0,32
56 Aserrado de madera 0,40 0,64 0,63 0,60 0,36 0,24
17 Productos quimicos de consumo final 0,40 0,69 0,58 -0,60 -0,31 -0,29
37 Molineria 0,27 0,48 057 0,73 0,52 0,21
40 Cacao, chocolatey productos de confiteria 0,40 0,76 0,53 -0,60 -0,24 -0,36
20 Articulos metélicos y talleres mecénicos 0,45 0,87 0,52 0,55 0,13 0,42
3 Produccién y transf. de metales no férreos 0,42 0,82 0,52 -0,58 -0,18 -0,40
58 Industriadel corcho, junco, cafia, etc. 0,37 0,73 0,51 0,63 0,27 0,36
64 Transformacion de materias plasticas 0,41 0,85 0,48 -0,59 -0,15 -0,44
52 Cuero 0,35 0,85 0,42 0,65 0,15 0,49
53 Calzado 0,25 0,62 0,41 -0,75 -0,38 -0,37
32 Aceitesy grasas 0,24 0,60 0,4 0,76 0,40 0,36
36 Conservas de pescado 0,22 0,55 0,39 -0,78 -0,45 -0,34
13 Productos quimicos agricolas eindustriales 0,31 0,84 0,37 0,69 0,16 0,53
54 Confeccion 0,28 0,78 0,36 -0,72 -0,22 -0,50
61 Transformacién de papel y cartén 0,30 0,94 0,32 0,70 0,06 0,64
68 Juegosy juguetes 0,34 1,09 0,31 -0,66 0,09 -0,75
43 Alcoholesy licores 0,25 0,82 0,30 0,75 0,18 0,57
16 Jabones, detergentes'y perfumeria 0,27 0,90 0,30 -0,73 -0,10 -0,63
21 Maquinaria agricola 0,14 0,51 0,28 0,86 0,49 0,37
44 Vinoy sidreria 0,25 0,97 0,26 -0,75 -0,03 -0,72
49 Géneros de punto 0,20 0,77 0,25 0,80 0,23 0,56
59 Muebles de madera 0,20 0,86 0,23 -0,80 -0,14 -0,66
42 Productos alimenticios diversos 0,19 0,81 0,23 0,81 0,19 0,63
38 Pan, bolleria, pasteleriay galletas 0,17 0,88 0,19 -0,83 -0,12 -0,71
7 Hormigon y derivados del cemento 0,13 0,79 0,17 0,87 0,21 0,66
46 Bebidas analcohdlicas 0,16 0,95 0,16 -0,84 -0,05 -0,79
57 Industria de la madera 0,11 0,66 0,16 0,89 0,34 0,56
39 Azlicar 0,11 0,99 0,12 -0,89 -0,01 -0,88
6 Cementos, calesy yesos 0,02 0,64 0,03 0,98 0,36 0,62
30 Aeronaves 0,70 n.d. n.d. -0,30 n.d. n.d.
55 Peleteria 1,94 n.d. n.d. 0,94 n.d. n.d.
65 Joyeriay bisuteria 1,90 n.d. n.d. 0,90 n.d. n.d.
69 Manufacturas diversas 3,07 n.d. n.d. 2,07 n.d. n.d.
TOTAL 0,54 0,78 0,70 0,46 0,22 0,24
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Cuadro 7.2

Los dos indicador es sintéticos de competitividad

Grupo 1S TCC Categoria CMI CategoriaCME
1985-90 1985-89
66 Instrumentos de misica 1 1,29 1,47 c2 B1
47 Tabaco 4 122 72,67 A2 Al
5 Materiales de construccion y tierra cocida 4 1,19 1,36 c2 Al
27 Automdviles, piezasy accesorios 3 1,13 0,94 D1 B1
4 Minerales no metélicosy canteras 5 1,12 1,23 A2 c2
67 Laboratorios fotogréficos 1 1,08 2,26 B2 c2
56 Aserrado de madera 1 1,07 0,63 Al D1
19 Carpinteriametdlica, estructurasy caldereria 2 1,07 1,16 Al D2
18 Fundiciones metédlicasy forjas 4 1,06 1,73 c2 A2
8 Piedranatural, abrasivosy opmnm 3 1,04 0,97 C1 B1
24 Instrumentos de precision, pticay similares 1 1,03 1,34 D1 Bl
14 Pinturas, barnicesy tintas 2 1,01 1,09 c2 B1
10 Productos cerdmicos 3 101 0,73 C1 B1
29 Materia ferroviario 2 101 113 Cc2 A2
37 Molineria 4 101 0,57 c2 B2
34 Industrias |acteas 4 1,00 811 Cc2 A2
15 Productos farmacéuticos 2 1,00 104 B1 C1
33 Mataderos e industrias carnicas 4 1,00 431 ClL A2
46 Bebidas alcohdlicas 4 1,00 0,16 C1 Al
7 Hormigén y derivados del cemento 4 0,99 0,17 Cl C1
45 Cerveza 4 0,99 136 Cc2 A2
38 Pan, holleria, pasteleriay galletas 4 0,98 0,19 c2 C1
41 Productos de alimentacion animal 4 0,98 0,64 c2 A2
63 Transformacion del caucho 3 0,98 0,78 c2 B1
40 Cacao, chocolatey productos de confiteria 3 0,98 0,53 c2 B2
1 Minerales metélicos 5 0,98 1,27 D2 B2
22 Maquinariaindustrial 1 0,97 0,92 D1 B1
16 Jabones, detergentes y perfumeria 4 0,97 0,30 c2 B1
25 Maquinariay material eléctrico 2 0,97 0,86 D1 B1
62 Artes gréficasy edicion 3 0,97 0,78 Bl D1
51 Curtidos 2 0,97 0,85 Cc2 c2
59 Muebles de madera 4 0,96 0,23 Cc2 B1
48 Preparacion, hilado y tejido y acabados 2 0,96 0,69 c2 c2
26 Material eectronico 1 0,95 1,26 D1 Al
9 Vidrio y sus manufacturas 2 0,95 0,68 C1 B1
35 Conservas vegetales 3 0,94 1,13 B1 c2
28 Construccion naval 3 0,94 1,26 Al D1
42 Productos alimenticios diversos 4 0,93 0,23 c2 c2
61 Transformacion de papel y cartén 4 0,93 0,32 c2 Bl
20 Articulos metédlicos y talleres mecénicos 3 0,92 0,52 C1 D1
11 Productos quimicos bésicos 1 0,91 0,84 D2 B2
44 Vinoy sidreria 4 0,91 0,26 c2 D2
64 Transformacion de materias plésticas 2 0,91 0,48 C1 D1
50 Alfombrasy otros 2 0,90 0,70 D2 B1
57 Industria de la madera 4 0,90 0,16 C1 D1
39 Azlicar 4 0,90 0,12 c2 D1
32 Aceitesy grasas 3 0,90 0,40 c2 D2
53 Calzado 4 0,89 041 C1 c2
54 Confeccion 4 0,89 0,36 C1 D1
12 Fibras artificiales y sintéticas 4 0,89 0,74 D2 A2
2 Siderurgiay primeratransf. del hierroy del acero 2 0,89 0,71 D2 B2
43 Alcoholesy licores 1 0,89 0,30 D2 C1
60 Pasta papelera, papel y carton 1 0,88 0,74 D2 C1
13 Productos quimicos agricolas o industriales 1 0,88 0,37 c2 D2
58 Industria del corcho, junco, cafia, etc. 3 0,88 0,51 D1 C1
6 Cementos, calesy yesos 4 0,88 0,03 c2 D2
52 Cuero 4 0,86 0,42 D1 Cc1
68 Juegos y juguetes 4 0,85 0,31 D2 Al
31 Material de transporte diverso 1 0,84 0,79 D1 B1
3 Produccion y primeratransf. de metales no férreos 2 0,81 0,52 D2 D2
17 Productos quimicos de consumo final 1 0,79 0,58 D1 B2
23 Mé&quinas de oficina 1 0,76 0,74 c2 D1
49 Géneros de punto 4 0,75 0,25 D1 D1
36 Conservas de pescado 2 0,71 0,39 Al D1
21 Maquinaria agricola 2 0,70 0,28 B1 D2
30 Aeronaves 5 nd. nd. Al
55 Peleteria 5 nd. nd. A2
65 Joyeriay bisuteria 5 n.d. n.d. D1
69 Manufacturas diversas 5 nd. nd. Al
TOTAL -0,24
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Crecimiento real del salario por ocupadoy del VAB, 1985-1989

Salario por ocupado

Valor afiadido bruto|

1 Minerales metélicos
2 Siderurgiay 12 transformacion del hierro y del acero
3 Produccion y 13 transformacion de metales no férreos
4 Minerales no metdlicosy canteras
5 Materiales de construccion y tierra cocida
6 Cementos, calesy yesos
7 Hormigon y derivados del cemento
8 Piedranatural, abrasivosy opmnm
9 Vidrio y sus manufacturas
10 Productos cerémicos
11 Productos quimicos bésicos
12 Fibras artificiales y sintéticas
13 Productos quimicos agricolas e industriales
14 Pinturas, barnicesy tintas
15 Productos farmacéuticos
16 Jabones, detergentes y perfumeria
17 Productos quimicos de consumo final
18 Fundiciones metdlicas y forjas
19 Carpinteriametdlica, estructurasy caldereria
20 Articulos metdlicos y talleres mecanicos
21 Maquinaria agricola
22 Maquinariaindustrial
23 Mé&quinas de oficina
24 Instrumentos de precision, épticay similares
25 Maquinariay material eléctrico
26 Material electrénico
27 Automoviles, piezasy accesorios
28 Construccion naval
29 Material ferroviario
30 Aeronaves
31 Material de transporte diverso
32 Aceitesy grasas
33 Mataderos e industrias carnicas
34 Industrias |écteas
35 Conservas vegetales
36 Conservas de pescado
37 Molineria
38 Pan, bolleria, pasteleriay galletas
39 Azlicar
40 Cacao, chocolate y productos de confiteria
41 Productos de alimentacion animal
42 Productos alimenticios diversos
43 Alcoholesyy licores
44 Vinoy sidreria
45 Cerveza
46 Bebidas analcohdlicas
47 Tabaco
48 Preparacion, hilado y tejido y acabados
49 Géneros de punto
50 Alfombrasyy otros
51 Curtidos
52 Cuero
53 Calzado
54 Confeccion
55 Peleteria
56 Aserrado de madera
57 Industria de la madera
58 Industria del corcho, junco, cafia, cesteria, brochasy cepillos
59 Muebles de madera
60 Pasta papelera, papel y carton
61 Transformacion de papel y cartén
62 Artes gréficas y edicion
63 Transformacion del caucho
64 Transformacion de materias plésticas
65 Joyeriay bisuteria
66 Instrumentos de misica
67 Laboratorios fotogréficos
68 Juegos y juguetes
69 Manufacturas diversas

Media aritméticasimple

115
1,09
114
1,05
1,10
1,00
1,09
1,06
101
1,07
1,08
1,10
112
1,07
115
1,03
1,07
1,08
0,95
1,07
116
112
1,07
1,07
1,08
1,19
124
127
118
131
112
0,97
1,08
1,07
113
1,10
114
114
1,06
1,07
101
1,02
1,05
0,90
114
1,09
1,25
1,05
1,05
1,07
1,01
114
0,91
101
113
111
1,04
117
1,02
1,09
1,07
112
1,10
1,05
1,08
115
1,10
1,05
111

1,08

122
1,04
1,07
141
1,23
1,19
115
1,26
117
113
112
0,69
1,03
122
1,29
113
0,87
1,20
115
1,15
0,79
1,19
117
113
114
1,56
1,86
1,39
0,97
1,98
1,38
0,87
1,30
1,07
122
0,99
0,70
1,20
132
0,84
1,65
1,06
1,05
0,73
124
122
0,91
0,98
0,94
0,91
1,04
1,09
0,88
118
0,78
187
124
0,92
1,02
1,02
1,08
153
1,19
121
1,38
1,26
127
0,90
0,88
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Cuadro 9

La competitividad de los sectoresindustriales espafiolas

Grupo 1S orden TCC orden variacion orden salario real
66 Instrumentos de misica 1 1,29 1 1,47 6 1,15 9
47 Tabaco 4 122 2 72,67 1 1,25 2
5 Materiales de construccion y tierra cocida 4 1,19 3 1,36 8 1,10 23
27 Automdviles, piezas'y accesorios 3 1,13 4 0,94 20 1,24 3
4 Minerales no metédlicos y canteras 1 1,12 5 1,23 13 1,05 48
67 Laboratorios fotogréficos 1 1,08 6 2,26 4 1,10 26
56 Aserrado de madera 1 1,07 7 0,63 37 111 21
19 Carpinteriametdlica, estructurasy caldereria 2 1,07 8 1,16 14 0,95 63
18 Fundiciones metdlicasy forjas 4 1,06 9 1,73 5 1,08 31
8 Piedra natural, abrasivosy opmnm 3 1,04 10 0,97 19 1,06 45
24 Instrumentos de precision, opticay similares 1 1,03 11 1,34 9 1,07 39
14 Pinturas, barnicesy tintas 2 1,01 12 1,09 17 1,07 41
10 Productos cerdmicos 3 1,01 13 0,73 31 1,07 42
29 Material ferroviario 2 101 14 1,13 15 1,18 5
37 Molineria 4 1,01 15 0,57 39 1,14 13
34 Industrias lacteas 4 1,00 16 8,11 2 1,07 38
15 Productos farmacéuticos 2 1,00 17 1,04 la 1,15 10
33 Mataderos e industrias carnicas 4 1,00 18 4,31 3 1,08 33
46 Bebidas analcohdlicas 4 1,00 19 0,16 62 1,09 30
7 Hormigén y derivados del cemento 4 0,99 20 0,17 61 1,09 29
45 Cerveza 4 0,99 21 1,36 7 1,14 11
38 Pan, bolleria, pasteleriay galletas 4 0,98 22 0,19 60 1,14 12
41 Productos de alimentacién animal 4 0,98 23 0,64 36 1,01 58
63 Transformacion del caucho 3 0,98 24 0,78 26 1,10 24
40 Cacao, chocolate y productos de confiteria 3 0,98 25 0,53 40 1,07 35
1 Minerales metdlicos 1 0,98 26 1,27 10 1,15 8
22 Maguinariaindustrial 1 0,97 27 0,92 21 1,12 17
16 Jabones, detergentes y perfumeria 4 0,97 28 0,30 54 1,03 54
25 Maqguinariay material eéctrico 2 0,97 29 0,86 22 1,08 34
62 Artes gréficasy edicion 3 0,97 30 0,78 27 1,12 20
51 Curtidos 2 0,97 31 0,85 23 1,01 57
59 Muebles de madera 4 0,96 32 0,23 58 1,02 56
48 Preparacion, hilado y tejido y acabados 2 0,96 33 0,69 34 1,05 49
26 Material electrénico 1 0,95 34 1,26 11 1,19 4
9 Vidrio y sus manufacturas 2 0,95 35 0,68 35 1,01 60
35 Conservas vegetales 3 0,94 36 1,13 16 1,13 16
28 Construccién naval 3 0,94 37 1,26 12 1,27 1
42 Productos alimenticios diversos 4 0,93 38 0,23 59 1,02 55
61 Transformacion de pape y carton 4 0,93 39 0,32 51 1,07 40
20 Articulos metdlicos y talleres mecanicos 3 0,92 40 0,52 41 1,07 43
11 Productos quimicos béasicos 1 0,91 41 0,84 24 1,08 32
44 Vinoy sidreria 4 0,91 42 0,26 56 0,90 65
64 Transformacion de materias plasticas 2 0,91 43 0,48 44 1,05 51
50 Alfombrasy otros 2 0,90 44 0,70 33 1,07 36
57 Industria de lamadera 4 0,90 45 0,16 63 1,04 53
39 Azlcar 4 0,90 46 0,12 64 1,06 46
32 Aceitesy grasas 3 0,90 47 0,40 47 0,97 62
53 Calzado 4 0,89 48 0,41 46 091 64
54 Confeccion 4 0,89 49 0,36 50 1,01 59
12 Fibras artificiales y sintéticas 4 0,89 50 0,74 28 1,10 22
2 Siderurgiay 12transf. del hierroy del acero 2 0,89 51 0,71 32 1,09 27
43 Alcoholes y licores 1 0,89 52 0,30 53 1,05 47
60 Pasta papelera, papel y cartén 1 0,88 53 0,74 29 1,09 28
13 Productos quimicos agricolas e industriales 1 0,88 54 0,37 49 1,12 18
58 Industria del corcho, junco, cafia, cesteria, etc. 3 0,88 55 0,51 43 1,17 6
6 Cementos, calesy yesos 4 0,88 56 0,03 65 1,00 61
52 Cuero 4 0,86 57 0,42 45 1,14 14
68 Juegosy juguetes 4 0,85 58 0,31 52 1,05 50
3 Produccion y 12 transformacion de metales no férreos 2 0,81 60 0,52 42 1,14 15
17 Productos quimicos de consumo final 1 0,79 61 0,58 38 1,07 44
23 Méqguinas de oficina 1 0,76 62 0,74 30 1,07 37
49 Géneros de punto 4 0,75 63 0,25 57 1,05 52
36 Conservas de pescado 2 0,71 64 0,39 48 1,10 25
21 Maquinaria agricola 2 0,70 65 0,28 55 1,16 7
30 Aeronaves 5 n.d. n.d. 1,31
55 Peleteria 5 nd. nd. 1,13
65 Joyeriay bisuteria 5 n.d. nd. 1,08
69 Manufacturas diversas 5 nd. n.d. 111




Anexo 1

Sector Nombre Nombr e abreviado
1 Minerales metdlicos Minerales metdlicos
2 Siderurgiay primera transformacion del hierro y del acero Siderurgiay 12transf. del hierro y del acero
3 Produccién y primera transformacion de metales no férreos Prod. y 12transf. de metales no férreos
4 Minerales no metédlicos y canteras Minerales no metélicosy canteras
5 Materiales de construccion y tierra cocida Materiaes de construccion
6 Cementos, calesy yesos Cementos, calesy yesos
7 Hormigén y derivados del cemento Hormigén
8 Piedra natural, abrasivosy otros productos minerales no metélicos Piedranatural, abrasivosy opmnm
9 Vidrioy sus manufacturas Vidrio y sus manufacturas
10 Productos cerdmicos Productos cerdmicos
11 Productos quimicos bésicos Productos quimicos bésicos
12 Fbras artificialesy sintéticas Fibrasartificiales y sintéticas
13 Productos quimicos agricolas e industriales Productos quimicos agricolas o industriales
(excepto pinturas, barnices)
14 Pinturas, barnicesy tintas Pinturas, barnicesy tintas
15 Productos farmacéuticos Productos farmacéuticos
16 Jabones, detergentesy perfumeria Jabones, detergentes y perfumeria
17 Productos quimicos de consumo final Productos quimicos de consumo final
(excepto jabones, detergentes y perfumeria)
18 Fundiciones metdlicas y forjas Fundiciones metdlicasy forjas
19 Carpinteriametdlica, estructurasy caldereria Carpinteria metdlica
20 Articulos metélicos y talleres mecénicos Articulos metdlicos
21 Maquinaria agricola Maquinaria agricola
22 Maquinariaindustrial Maquinariaindustrial
23 Méquinas de oficina Méquinas de oficina
24 Instrumentos de precision, épticay similares Instrumentos de precision
25 Maquinariay materia eléctrico Maquinariay material eléctrico
26 Material electrénico Material electrénico
27 Automoviles, piezasy accesorios Automoviles, piezas y accesorios
28 Construccion naval Construccion naval
29 Material ferroviario Materid ferroviario
30 Aeronaves Aeronaves
31 Material de transporte diverso Materia de transporte diverso
32 Aceitesy grasas Aceitesy grasas
33 Mataderos e industrias cérnicas Mataderos e industrias cérnicas
34 Industrias |&cteas Industrias lacteas
35 Conservas vegetales Conservas vegetales
36 Conservas de pescado Conservas de pescado
37 Molineria Molineria
38 Pan, bolleria, pasteleriay galletas Pan, bolleria, pasteleriay galletas
39 Azlicar Azlcar
40 Cacao, chocolatey productos de confiteria Cacao, chocolate y productos de confiteria
41 Productos de alimentacion animal Productos de aimentacion animal
42 Productos alimenticios diversos Productos alimenticios diversos
43 Alcoholesy licores Alcoholesy licores
44 Vinoy sidreria Vinoy sidreria
45 Cerveza Cerveza
46 Bebidas analcohdlicas Bebidas analcohdlicas
47 Tabaco Tabaco
48 Preparacion, hiladoy tejido y acabados Preparacion, hilado y tgjido y acabados
49 Géneros de punto Géneros de punto
50 Alfombrasy otros Alfombrasy otros
51 Curtidos Curtidos
52 Cuero Cuero
53 Calzado Calzado
54 Confeccion Confeccién
55 Peleteria Peleteria
56 Aserrado de madera Aserrado de madera
57 Industria de la madera Industria de lamadera
58 Industria del corcho, junco, cafia, cesteria, brochasy cepillos Industria del corcho
59 Muebles de madera Muebles de madera
60 Pasta papelera, papel y cartén Pasta papelera, papel y cartén
61 Transformacion de papel y cartén Transformacion de papel y carton
62 Artesgréficasy edicion Artes gréficasy edicion
63 Transformacion del caucho Transformacion del caucho
64 Transformacion de materias plésticas Transformacion de materias plésticas
65 Joyeriay bisuteria Joyeriay bisuteria
66 Instrumentos de musica Instrumentos de misica
67 Laboratorios fotogréficos Laboratorios fotogréficos
68 Juegosy juguetes Juegosy juguetes
69 Manufacturas diversas Manufacturas diversas
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Anexo 2
Sector CNAE(CNBS) NACE GENERAL NACE/CLIO Grupos Encuesta
Industrial. INE
1 211.212 211.212 211,212 9
2 221,222,223 221. 222,223 221, 222, 223,227 10
3 224 224 224 11
4 231, 232, 233, 234, 239 231, 232. 233,239 231. 232, 233, 239 12
5 241 241 241. 247 13
6 242 242 242 14
7 243 243 243 15
8 244, 245, 249 244. 245, 246 244, 245, 246 16
9 246 247 247 17
10 247 248 248 18
11 2511, 2512, 2513, 2514, 2515 (251). 252, 253 252. 253 19, 20, 21
12 2516 260 260 22
13 252, 2531, 2532, 2535, 2536, 2537, 2538, 2539 256 256 23,25,26
14 2533, 2534 255 255 24
15 254 257 257 27
16 2551, 2552 258 258 28
17 2553, 2554, 2555, 2559 259 259 29.30
18 311, 312, 313 311, 312 311. 312 31.32
19 314, 315 314, 315 314, 315 33
20 316, 319 313. 316. 319 313, 316 34,35
21 321 321 321 36
22 322, 323. 324, 325, 326. 329 322, 323. 324. 325, 326, 327, 328 322, 323, 324, 325, 326, 327, 328, 32Z 37
23 330 330 330 38
24 391, 392, 393, 399 371, 372. 373,374 371, 372, 373. 374,372 46
25 341, 342, 343, 344, 345, 346. 347 341, 342, 343, 346, 347, 348 341, 342, 343, 346, 347, 39
26 351, 352, 353, 354, 355 344, 345 344. 345 40
27 361, 362, 363 351, 352, 363 351. 352, 353 41
28 371,372 361 361 42
29 381 362 362 43
30 382 364 364 44
31 383, 389 363, 365 363, 365, 36Z 45
32 411, 412 411 411 a7
33 413 412 412 48
34 414 413 413 49
35 415 414 414 50
36 416 415 415 51
37 417 416 416 52
38 419 419 419 53
39 420 420 420 54
40 421 421 421 55
41 422 422 422 56
42 418, 423 417, 418, 423 417, 418, 423 57
43 424 424 424 58, 59
a4 425, 426 425, 426 425. 426 60, 61
45 427 427 427 62
46 428 428 428 63
47 429 429 429 64
48 431, 432, 433, 434, 436 431. 432, 433, 434, 435, 437 MA, 4313 65, 67
49 435 436 436 66
50 437. 439 438, 439 438, 439 68
51 441 441 441 69
52 442 442 442 70
53 451, 452 451. 452 451 71
54 453, 454, 455 453, 454, 455 453. 455 72,73
55 456 456 456 74
56 461 461 461 75
57 462, 463, 464. 465 462, 463, 464, 465 462, 463, 464, 465 76
58 466, 467 466 466 77,78
59 468 467 467 79
60 471, 472 471 471 80
61 473 472 472 81
62 474, 475 473. 474 473 82
63 481 481, 482 481, 482 83
64 482 483 483 84
65 491 491 491 85
66 492 492 492 86
67 493 493 493 87
68 494 494 494 88
69 495 495 495 89
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